EBIZ GMBH: ANGEBOTE, ZIELE UND PROBLEME

Um die Angebote fiir junge Leu-
te, um Kooperationen mit Firmen
und um Verluste wegen Corona
geht es im PNP-Gesprdch mit
ebiz-Geschiftsfiihrer Josef Neu-
bauer. Er erldutert besondere An-
gebote und aktuelle Herausforde-
rungen.

Welche Bereiche der Angebotspa-

lette expandieren derzeit?
Josef Neubauer: Im Schulbereich
werden verstirkt MalRnahmen
der Berufsorientierung fiir Schii-
ler ab der 7. Klasse durch das Bun-
desinstitut fiir Berufsbildung und
die Bundesagentur fiir Arbeit
nachgefragt - mit der Zielsetzung,
unseren angehenden Azubis die
bestmogliche Unterstiitzung im
Berufswahlprozess zu geben. Zu-
dem haben wir in Pocking mit der
modularen Ausbildung fiir Azubis
fiir Firmen aus dem Landkreis be-
gonnen und konnten unsere An-
gebotspalette um ein interessan-
tes Geschiftsfeld mit gesell-
schaftspolitischer Bedeutung er-
weitern.

Was sind die ,Dauerbrenner” im
Angebot der ebiz?
Neubauer: Zum Beispiel die MaR3-
nahme ,ausbildungsbegleitende
Hilfen“. Hier erhalten seit 1988
ausgewdhlte Auszubildende von

kompetenten Meistern Forder-
unterricht und werden zudem auf
ihrem Weg zum erfolgreichen Ge-
sellenbrief von erfahrenen Sozial-
péadagogen begleitet. Am Standort
Pocking sind wir mit der Siemens
AG in Erlangen eine Ausbildungs-
partnerschaft im Bereich CNC
und CAD/CAM eingegangen, hier
werden berufliche Fortbildungen
und Umschulungen auf hohem
Niveau durchgefiihrt. Zudem set-
zen wir seit tiber zehn Jahren mit
hervorragenden Ausbildern die
Fortbildung zum Betreuungsas-
sistenten (nach § 53c/43b SGB XI)
als auch zum Pflegediensthelfer
an unseren Standorten in Passau
und Miihldorf um.

In welchen Bereichen mochte die
ebiz kiinftig verstdrkt tditig wer-
den? Wohin bewegt sich der
Trend?

Neubauer: Im Bereich der Fir-
menkooperationen planen wir
neben dem Ausbau unserer mo-
dularen Ausbildung fiir externe
Azubis, mit flexiblen Fortbil-
dungskonzepten mitz.T. digitalen
Theoriemodulen im Bereich CNC
und CAD/CAM den regional an-
sdssigen Firmen bei der Umset-
zung ihrer Schulungsplanung als
kompetenter Partner zur Seite zu
stehen.

Wie finanziert sich die ebiz? Und
inwiefern wirkt sich der aktuelle
Wirtschaftseinbruch auf die Fi-
nanzen aus?
Neubauer: Die ebiz GmbH han-
delt und wirtschaftet wie ein ganz
normales Unternehmen am
Markt. Die ebiz GmbH muss sich
am Markt gegen den Wettbewerb
bewidhren. Die daraus resultieren-
den Umsitze dienen zur Deckung
aller Kosten. Eventuelle Gewinne
werden, da die ebiz GmbH ge-
meinniitzig ist, nicht ausgeschiit-
tet, sondern im Unternehmen
weiterverwendet. Auch in schwie-
rigen Zeiten obliegt es der ebiz
GmbH, aus eigener Kraft wieder
positive Zahlen zu erwirtschaften.
Der aktuelle Wirtschaftseinbruch
ist auch in der ebiz erkennbar: So
istzum Beispiel die Raumnutzung
nicht optimal. Auf der einen Seite
konnen Werkstétten nicht ausge-
lastet werden, auf der anderen
Seite ist ein doppelter Raumbe-
darf beim Unterricht im Klassen-
verband wegen der Abstandsre-
geln notwendig und das bei glei-
cher Verglitung. Zuriickhaltende
Nachfrage an Kursen und Semina-
ren aus der Privatwirtschaft
diampfen ebenfalls die Umsétze.

Die Fragen stellte Sabine Kain.



